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Satin alma
noktasindaki |
davranislari anlamak
ve tahmin etmek igin
tasarladigimiz  bir sanal
arastirma platformu olan
Simstore ile, fiziki magaza ve |
e-ticaret platformlarinda basarili
stratejiler gelistirmenize yardimci

oluyoruz. Alsveriscileri gercekg¢i bir |
aligveris ortamina sokarak, gercek ihtiyac ve |
davraniglarina dogrudan erisim sac‘jllyoruz.;

SIMSTORE:

Satis
Noktasinda
Basariya
Giden
Yol

5 >10.000 sanal G kei = I Al
>20 yilhk raf faeEr ercekci veya e-com Valide ediimis

sanal magaza aligveris simulasyonu yaklasim
deneyimi ortami

B Piyasaya ciktiginda Grunum basaril olacak mi?

® Uriinimii dogru segmentte mi konumlandirdim?

B Hangi planogram kategori ve marka buyimemi destekler?
B Rakiplerimden siyriliyor muyum?

B POS malzemeleri gorunurligumau artiracak mi?

Simstoreile
hangi sorulara
cevap
veriyoruz?

B Farkli bir varyant sunmali miyim?
B Yeni bir ambalajla satislarimi koruyabilecek miyim?

B Dogru fiyatlandirmayi yaptim mi?

Farkli Simstore modiilleriile farkl
davranislarin ol¢imd...

Shopper: Planogram: POS Assortment & InnoTest: Pack: Price:
Satin alma Planogram  Merchandising: Line Yeni Yeni Karl bir
kararlarini ve POS POS iletisim Optimization: inovasyonlarin  ambalajin  fiyatlandirma
anlayin, stratejilerinin  stratejilerinin Optimum Urun basarisini basarisini stratejisi
kategorinizi etkinligini etkinligini yelpazesini rekabet rekabet olusturun.
basariyla olgun. olgun. belirleyin. ortaminda ortaminda
yonetin. olcun. olcun.

5< Sorulariniz icin eda.dobrucali@ipsos.com ve gozde.kucuk@ipsos.com
adreslerinden bizimle iletisime gegebilirsiniz.




