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> Solicitante: Aveda 

Corporation

> Fecha: 24/2/2012

> Signo solicitado:  Aveda

> Registros:  Tal  parece  que Amway no es  la  única com-

pañía  estadounidense que mira con interés el mercado pe-

ruano. Aveda, la firma productora  de cremas y perfumes, 

también vendría analizando un próximo ingreso al país.

> Solicitante: Intralot

> Fecha: 25/2/2012

> Signo solicitado:  Ki-

nelo

> Registros:  Intralot del Perú, la empresa que maneja la 

Tinka y otros juegos de lotería, continúa registrando nue-

vas marcas, pensando en seguir ampliando su conocido 

mix  de raspa y ganas y loterías.  

> Solicitante: S.C.C 

Kobe

> Fecha: 25/2/2012

> Signo solicitado:  Noe Sushi Bar

> Registros:  El conocido chef ecuatoriano, Noe Car-

mona, registra la marca de su cadena de sushi bar, que ya 

cuenta con nueve locales, ubicados  en dos de las más im-

portantes ciudades del país del norte.

EL APORTE
CARLOS HEEREN
ECONOMISTA

Lima, la grande
PESE AL CRECIMIENTO DE LAS PRINCIPALES 

CIUDADES, LIMA NO HA PERDIDO EL PASO. 

EL MOMENTO PARA RETARLA HA LLEGADO

El invitado de hoy es  socio de Apoyo Consultoría. Su siguiente columna 
aparecerá dentro de cuatro semanas. 

El último estudio elaborado por Ipsos Apoyo sobre los niveles so-
cioeconómicos (NSE) en el Perú trae varias revelaciones. Alfredo 
Torres ya adelantó dos claves: un país que crece más lento de lo 
que el sector empresarial y moderno piensa; y que aún estamos 
lejos de esa sociedad ideal en forma de rombo en la cual la clase 
media es la principal y más representativa. A estas se suma otra 
referida a que Lima mantiene, con absoluta claridad, su condi-
ción de buque insignia de la flota. 

Es relevante en este sentido analizar el número de ciudadanos 
que hacen la clase media en el país, entendida como los NSE B 
y C. De los cerca de 8 millones de personas que la constituyen, 
alrededor de 4,3 millones viven en la ciudad de Lima. Si este aná-
lisis lo limitamos al NSE B, Lima concentra a dos de cada tres 
pobladores en este segmento.

El segundo dato interesante es el ingreso promedio declarado. 
En el caso de Lima, este es 72% superior al promedio de las ca-
torce ciudades siguientes en importancia. Si se la compara con 
el resto del Perú urbano, la diferencia pasa a 153%. A estos datos 
monetarios se suma la posesión de bienes, tales como refrigera-
doras o lavadoras (33% y 79% superior en Lima en comparación 
al promedio de las catorce ciudades siguientes en importancia, 
respectivamente).

No existe ninguna razón para pensar que las fuerzas del mercado 
van a modificar esta dinámica. Inclusive el efecto gravitacional de 
Lima –siempre en términos relativos, ya que es evidente que se ha 
producido un incremento significativo en la dinámica económica 
provincial– podría incrementarse. La única forma de revertirlo es 
poniendo en práctica un conjunto de estrategias que hagan más 
atractivas al resto de ciudades y las vuelvan un destino alternativo 
(no posterior) a la capital. Estas pueden ser tributarias o asocia-
das a contar con una infraestructura superior. Otra idea es tomar 
la decisión de convertir una universidad pública en la mejor del 
país, lo que atraería primero estudiantes, pero luego empresas 
que se nutren de estos profesionales, como ocurre en muchas 
ciudades en Estados Unidos. El Gobierno Central debe aliarse 
con los gobiernos regionales que quieran retar a la capital con 
acciones concretas y no solo palabras.

ENERGÍA :: DOS HIDROELÉCTRICAS EN EVALUACIÓN 

Los proyectos de SN Power 

La construcción de la hidro-
eléctrica de Cheves, ubica-
da entre las provincias de 
Huaura y Oyón (Lima), tie-
ne un avance del 30%. El 
proyecto, de propiedad de la 
noruega SN Power, apunta 
a abastecer al sistema eléc-
trico nacional en junio del 
2014. Sin embargo, la eléc-
trica ya está visualizando 
nuevos  proyectos. 

Según indica su gerente 
general, Alejandro Ormeño, 
SN Power tiene dos proyec-
tos que están en etapa de 
factibilidad. El primero se 

En la actividad pesquera se 
cumple la frase de que un 
año no será nunca igual al 
otro. En enero, las empre-
sas arrancaron con un cre-
cimiento en los envíos de 
156% en relación al 2010, 
según Cómex. La explica-
ción es que hubo un mayor 
volumen de captura de an-
choveta. 

El precio promedio de 

la harina de pescado fue de 
US$1.193 la tonelada, dijo el 
Ministerio de la Producción.

La empresa líder fue Tec-
nológica de Alimentos que 
exportó en enero por US$52 
millones, lo cual significó 
un incremento de 164% 
respecto al año previo. En 
total se exportaron US$355 
millones entre todas las em-
presas del sector.  

LA ELÉCTRICA ESTÁ 

DESARROLLANDO 

LOS ESTUDIOS DE 

FACTIBILIDAD DE 

GENERADORAS 

ELÉCTRICAS EN 

JUNÍN Y EN LIMA ..

EN CAMINO. GENERADORA CONSTRUYE EN LA ACTUALIDAD HIDROELÉCTRICA CHEVES. 

PESCA ::  ENVIOS AL MUNDO

Un buen arranque de las 
principales pesqueras

MIGUEL BELLIDO
VIENTO A 

FAVOR. ESTE 

AÑO NO HA-

BRÁ AL PARE-

CER PROBLE-

MAS CON EL 

CLIMA.

ubica en Junín, en el río Pau-
cartambo. Ahí la empresa 
tiene el proyecto El Caño de 
150 megavatios (MW).

El segundo se encuentra 
en el río Pativilca, en la re-
gión Lima, aguas arriba de la 
central de Cahua (también 
de su propiedad). Allí prevén 
construir el proyecto Rapay 

1 y Rapay 2 que en conjunto 
lograrían tener una capaci-
dad de producción de 170 
MW. 

Ormeño explica que cada 
proyecto podría significar 
una inversión de US$400 
millones, sin embargo nin-
guno tiene fecha de cons-
trucción.

“Estamos viendo cómo 
va la demanda y los precios 
para poder decidir”, señala. 

Mientras tanto, la em-
presa sigue empujando la 
construcción de Cheves, cu-
ya inversión es de US$380 
millones y hasta la fecha 
han desembolsado US$150 
millones.  


