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“Clase media en el pais no es
de la magnitud que se cree”

Sibien enlos tltimos afios se
ha insistido en el engrosa-
mientodelaclasemediaenel
pais, y se dice incluso que ya
llegaal 70%, lociertoesque,
aunque las cosas van mejo-
rando, los niimeros no alcan-
zanparahacertalafirmacién.

Asiloindicé el presidente
ejecutivode Ipsos Pert, Alfre-
doTorres, duranteel Congre-
so Nuevas Tendencias en

MercadosenEvolucion, orga-
nizado porla Apeim.

“Una cosaes que los estu-
dios de pobreza establezcan
unabarrera muybajaa partir
de la cualla gente cubre sus
necesidadesbésicas, yotraes
quetodoelquenoespobrees
clase media”, anotd.

Por ello, dijo, la mejor ma-
nera de clasificar a la pobla-
cién es por los niveles so-

cioecondmicos, lo que hace
verqueel A, By Csonlosque
mejor estan y los menos bien
sonlos DyE, entérminos de
capacidad y consumo. “Aqui
el debate interesante se cen-
traentre el C1y C2”, precisd
Torres.
‘Yesquesijuntamoslosseg-
mentosA, ByC, verfamosque
en Lima son més del 60%, si-
tuacién que se repite en ciu-

dadescomoArequipay Truji-
llo. Sinembargo, sisequiere
decirqueelC2noesclaseme-
dia, el A, B, C1 sumanméasdel
50% y un poco menos en las
grandes ciudades, dijo.

Anivelnacional

Bajola premisaanterior, ani-
vel nacional las 80 ciudades
més grandes del Peru (con
méasde 50 mil habitantes) son
el 60% del pais. Pero debajo,
y antes del sector rural, hay
un20% de pueblos pequeiios,
con condiciones tipicas del
sector popular. “Noeslaclase
media pujantede las grandes
ciudades”, anoto Torres. De

AlfredoTorres.

estamanera, el A, ByCsu-
man un tercio del pais, y si
nos quedamos conA,B,C1,
esel 24%. “Esacifraesrazo-
nable para hablar de clase
media. Nopodemos caeren
laingenuidad dequeesmas
del 50%”, sostuvo.

Y agreg6 que llamar al |

NSE D clase media no es
consistente, ya queno tiene
lavadora, computadora ni

sueldo,yporende no tiene |
gratificaciones niseguro. |
“Hagamos un analisis en |

funcién de ello y no crea-
mos que podemos vender-
les cosas que no podrdn
adquirir”.




